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20 TIPPS FUR KOSMETIKBRANDS

Herzlich willkommen in der Welt des Private Label Kosmetikmarktes! In diesem Leitfaden fin-
dest du alles Nétige, um deine Marke von Grund auf zu etablieren, effektiv zu positionieren und
erfolgreich zu machen. Wir werden ,,PureNature® als Beispiel verwenden, um dir praktische
Strategien und Tipps anhand einer konkreten Marke zu veranschaulichen.

Tipp 1: Markenidentitat definieren

Deine Markenidentitat ist das A und O, um dich im dichten Kosmetikmarkt hervorzuheben. Sie
spiegelt wider, wer du bist, woflir du stehst und wie du wahrgenommen werden méchtest. Eine
konsistente Markenidentitat Gber alle Kanale hinweg hilft dir, Vertrauen aufzubauen und eine
loyale Kundenbasis zu schaffen. Denke dariber nach, was deine Marke einzigartig macht und
nutze diese Einzigartigkeit, um eine klare Botschaft zu kommunizieren.

Definiere klar, wofiir deine Marke steht. Wenn du zum Beispiel eine Linie fiir natirliche Haar-
pflege produzieren méchtest, wéhle einen Namen und ein Design, das Nattirlichkeit und Rein-
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heit ausstrahlt, wie ,,PureNature®.

Tipp 2: Zielgruppenanalyse flur Kosmetikmarken

Um erfolgreich zu sein, musst du genau wissen, wer deine Zielgruppe ist. Eine grundliche Ana-
lyse hilft dir, die Bedurfnisse, Vorlieben und das Kaufverhalten deiner potenziellen Kunden zu
verstehen. Diese Informationen ermdglichen es dir, maBgeschneiderte Produkte und Marke-

tingstrategien zu entwickeln, die resonieren und Uberzeugen. Nutze Umfragen, soziale Medien
und Kundenfeedback, um tiefe Einblicke zu gewinnen.

Fur ,,PureNature” fuhrst du eine Umfrage auf sozialen Medien durch, um zu verstehen, welche
natlrlichen Inhaltsstoffe deine Zielgruppe bevorzugt und welche Umweltaspekte ihnen am
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wichtigsten sind. Die Ergebnisse helfen dir, maBgeschneiderte Produkte zu entwickeln.

Tipp 3: SEO-Strategien fur Kosmetikmarken

Eine starke Online-Prasenz beginnt mit guter SEO. Optimiere deine Website und Inhalte fir
Suchmaschinen, um héher in den Suchergebnissen zu erscheinen. Verwende relevante Key-
words, die deine Zielgruppe sucht, und achte auf eine mobile Optimierung und schnelle Lade-

zeiten. SEO ist ein kontinuierlicher Prozess, der regelméBige Anpassungen und Updates erfor-
dert, um effektiv zu bleiben.

Du optimierst die Website von ,,PureNature” mit spezifischen Keywords wie ,biologische Haut-

pflege“ und ,,umweltfreundliches Shampoo“, um in den Suchmaschinen besser sichtbar zu
sein und Kunden anzuziehen, die nach nachhaltigen Produkten suchen.
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Tipp 4: Social Media fur Kosmetikmarken

Social Media ist ein machtiges Tool, um deine Marke zu starken und eine Gemeinschaft um
deine Produkte zu bilden. Teile Inhalte, die deine Markenidentitat widerspiegeln, und interagie-
re regelmaBig mit deinen Followern. Nutze visuelle Plattformen wie Instagram und Pinterest,
um deine Produkte in Szene zu setzen und nutze Storytelling, um eine emotionale Verbindung
aufzubauen.

Auf den Social-Media-Kanalen von ,PureNature” teilst du regelmaBig Beitrage liber die Quel-
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len deiner natiirlichen Inhaltsstoffe, einschlieBlich Stories iber den Besuch bei deinen Liefe-
ranten und die Prozesse hinter der Produktentwicklung.

Tipp 5: Influencer-Marketing fur Beauty-Produkte

Influencer-Marketing kann deine Reichweite schnell erweitern und die Glaubwiurdigkeit deiner
Marke starken. Wahle Influencer, die gut zu deiner Marke passen und eine engagierte Anhan-

gerschaft haben. Eine authentische Partnerschaft kann deine Produkte einem breiteren Publi-
kum vorstellen und Vertrauen bei potenziellen Kunden schaffen.

»PureNature® kooperiert mit Influencern, die einen ékologischen Lebensstil pflegen und deine
Produkte in ihren taglichen Routinen vorstellen. Sie betonen dabei die Wirksamkeit und die
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umweltfreundlichen Aspekte deiner Marke.

Tipp 6: Verpackungsdesign als Marketinginstrument

Die Verpackung deiner Produkte ist oft das Erste, was Kunden sehen. Ein ansprechendes

Design kann nicht nur Aufmerksamkeit erregen, sondern auch die Werte deiner Marke kommu-

nizieren. Investiere in nachhaltige und asthetisch ansprechende Verpackungen, um positiv aus
der Masse hervorzustechen und den Wiedererkennungswert zu erh6hen.

Die Verpackung von ,,PureNature” wird so gestaltet, dass sie vollstandig recycelbar ist und das
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Markenlogo sowie Informationen zur Nachhaltigkeit der Inhaltsstoffe prominent darstellt. Dies
unterstreicht die Markenidentitat auf den ersten Blick.
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Tipp 7: Content-Marketing fir Beauty-Brands

Erstelle wertvollen Content, der deine Fachkenntnisse und die Qualitédt deiner Produkte hervor-
hebt. Blogs, Tutorials und Vorher-Nachher-Bilder sind groBartige Wege, um Interesse zu we-

cken und Kundenbindung zu férdern. Guter Content verbessert nicht nur deine SEO, sondern
stellt auch eine Ressource fir deine Kunden dar.

»PureNature” veréffentlicht Blogbeitrage und Videos liber die Vorteile natirlicher Hautpflege,
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DIY-Rezepte mit deinen Produkten und Tipps flir einen umweltbewussten Lebensstil, um Kun-
den zu informieren und zu binden.

Tipp 8: Kundenbewertungen sammeln und nutzen

Positive Kundenbewertungen sind Gold wert. Sie bauen Vertrauen auf und kénnen Zaudernde
Uberzeugen. Ermutige zufriedene Kunden, ihre Erfahrungen zu teilen, und nutze dieses Feed-

back, um deine Produkte und Dienstleistungen kontinuierlich zu verbessern. Zeige Bewertun-
gen prominent auf deiner Website und in sozialen Medien.

Du ermutigst die Kunden von ,,PureNature”, ihre Erfahrungen und Ergebnisse mit deinen Pro-

Beispiel

dukten online zu teilen, indem du sie in einem monatlichen Newsletter hervorhebst und auf
deiner Webseite eine eigene Rubrik fir Kundenrezensionen einrichtest.

Tipp 9: Retail-Strategien fir Kosmetikmarken

Entscheide, ob du direkt an Endkunden verkaufen oder Partnerschaften mit Einzelhadndlern ein-
gehen mdchtest. Beide Strategien haben ihre Vor- und Nachteile. Direktvertrieb erméglicht eine
engere Kundenbeziehung, wahrend der Verkauf Gber Einzelhandler deine Reichweite erweitern

kann. Uberlege, was am besten zu deiner Marke passt und plane entsprechend.

»PureNature” entscheidet sich, zunachst exklusiv liber den eigenen Online-Shop zu vertreiben,
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plant aber, strategische Partnerschaften mit umweltbewussten Einzelhandlern einzugehen, um
die Reichweite zu erweitern.
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Tipp 10: Nachhaltigkeit als Unique Selling Proposition

Nachhaltigkeit ist nicht nur ein Trend, sondern ein echtes Verkaufsargument. Verbraucher
suchen zunehmend nach umweltfreundlichen Produkten und Verpackungen. Zeige, wie deine

Marke nachhaltige Praktiken umsetzt, um dich von der Konkurrenz abzuheben und eine loyale
Kundenbasis aufzubauen, die deine Werte teilt.

Du machst die Nachhaltigkeit zum Kern deiner Marketingstrategie fur ,,PureNature®, indem
du auf deiner Website und in allen Kommunikationsmaterialien detailliert darstellst, wie deine
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Produkte und Produktionsprozesse zur Umweltschonung beitragen.

Tipp 11: Produktentwicklung im Private Label-Kosmetikbereich

Der Prozess von der Idee zum fertigen Produkt ist komplex. Arbeite eng mit uns zusammen,
um sicherzustellen, dass deine Vision genau umgesetzt wird. Berticksichtige Trends, aber

bleibe deinen Markenwerten treu. Qualitatstests und Kundenfeedback sind entscheidend, um
sicherzustellen, dass deine Produkte den Erwartungen entsprechen.

Fir ,,PureNature” arbeitest du eng mit deinem Hersteller zusammen, um sicherzustellen, dass

Beispiel

jedes Produkt genau deinen Spezifikationen entspricht, von den natirlichen Inhaltsstoffen bis
hin zur umweltfreundlichen Verpackung.

Tipp 12: Kosmetikrecht und -regulierungen

Die Kosmetikindustrie ist streng reguliert. Stelle sicher, dass deine Produkte allen relevanten
Vorschriften und Standards entsprechen, von der Kennzeichnung bis zu Sicherheitstests. Eine

proaktive Herangehensweise hilft, rechtliche Probleme zu vermeiden und das Vertrauen deiner
Kunden zu starken.

Du stellst sicher, dass alle ,,PureNature“-Produkte die aktuellen kosmetischen Vorschriften und

Standards erfiillen, und kommunizierst diese Compliance deutlich auf deiner Verpackung und
Website, um das Vertrauen der Kunden zu starken.
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Tipp 13: E-Commerce-Strategien flir Kosmetikmarken

Ein benutzerfreundlicher Online-Shop ist entscheidend fir den Erfolg im E-Commerce. Stelle
sicher, dass deine Website ansprechend gestaltet ist, eine intuitive Navigation bietet und mobil

optimiert ist. Eine klare Produktbeschreibung, hochwertige Bilder und einfache Zahlungsoptio-
nen sind essentiell, um Konversionen zu maximieren.

Die ,,PureNature®“-Website ist so gestaltet, dass sie nicht nur informativ, sondern auch benut-
zerfreundlich ist, mit klaren Produktbeschreibungen, ansprechenden Bildern und einem einfa-
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chen Checkout-Prozess. Um dir Arbeit zu ersparen, nutzt du Shopify als Shopsystem.

Tipp 14: Sampling-Strategien zur Kundengewinnung

Kostenlose Proben sind eine effektive Méglichkeit, Kunden mit deinen Produkten vertraut zu
machen. Sie reduzieren das Risiko fir den Kaufer und kénnen den Weg fir zukiinftige Verkaufe

ebnen. Integriere Sampling in deine Marketingstrategie, um Interesse zu wecken und langfristi-
ge Kundenbeziehungen aufzubauen.

»PureNature” bietet bei jeder Bestellung kostenlose Proben an, um Kunden die Méglichkeit zu
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geben, neue Produkte risikofrei auszuprobieren, was zu Mehrfachkdufen und einer starkeren
Kundenbindung fiihrt.

Tipp 15: Preisstrategien fur Kosmetikprodukte

Die Preisgestaltung deiner Produkte sollte den Wert widerspiegeln, den sie bieten. Beriicksich-
tige deine Kosten, den Wettbewerb und die Zahlungsbereitschaft deiner Zielgruppe. Flexible

Preisstrategien, wie Einfilhrungsangebote oder Mengenrabatte, kdnnen helfen, neue Kunden
zu gewinnen und den Umsatz zu steigern.

Du legst die Preise fir ,PureNature” so fest, dass sie den hohen Qualitats- und Nachhaltig-
keitsstandards gerecht werden, bietest aber Einfilhrungspreise und Treueboni, um Neukunden
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anzuziehen und Bestandskunden zu belohnen.
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Tipp 16: Kundenbindung durch Loyalty-Programme

Loyalitatsprogramme sind eine groBartige Méglichkeit, langfristige Kundenbeziehungen aufzu-
bauen. Biete Belohnungen, exklusive Angebote oder frlhen Zugang zu neuen Produkten, um

Stammkunden zu schatzen und zu binden. Ein gutes Loyalitatsprogramm kann die Kundenzu-
friedenheit steigern und die Mundpropaganda férdern.

Fir ,,PureNature” entwickelst du ein Treueprogramm, das Kunden fiir nachhaltige Einkaufsent-
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scheidungen belohnt, etwa durch Punkte fiir zurlickgesandte Verpackungen oder regelmaBige
Einkaufe.

Tipp 17: Internationale Expansion von Kosmetikmarken

Die Expansion in neue Markte bietet enorme Wachstumschancen. Bevor du expandierst, for-

sche grundlich nach lokalen Marktbedingungen, kulturellen Unterschieden und rechtlichen An-

forderungen. Eine schrittweise Expansion mit lokalen Partnern kann das Risiko minimieren und
den Erfolg sichern.

Bevor ,PureNature” in neue Markte expandiert, fihrst du eine sorgféltige Marktforschung
durch, um lokale Trends und regulatorische Anforderungen zu verstehen, und passt deine
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Strategie entsprechend an.

Tipp 18: Krisenmanagement in der Beauty-Industrie

Krisen sind unvermeidlich, aber eine gute Vorbereitung kann ihre Auswirkungen minimieren.
Entwickle einen Krisenmanagementplan, der mégliche Szenarien und Reaktionsstrategien um-

fasst. Offene und ehrliche Kommunikation mit Kunden und Partnern ist entscheidend, um Ver-
trauen wahrend und nach einer Krise zu bewahren.

»~PureNature” erstellt einen Krisenmanagementplan, der schnelle und transparente Kommu-
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nikationsrichtlinien fur den Umgang mit potenziellen Problemen umfasst, um das Kundenver-
trauen zu erhalten.
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Tipp 19: Analyse und Anpassung von Marketingstrategien

Marketing ist nie statisch. Nutze Daten und Kundenfeedback, um deine Strategien regelmaBig
zu analysieren und anzupassen. Experimentiere mit neuen Anséatzen und bleibe flexibel, um auf

Marktveréanderungen reagieren zu kénnen. Eine kontinuierliche Optimierung hilft dir, effektiver
zu werben und deine Ziele zu erreichen.

Du nutzt Daten und Kundenfeedback, um die Marketingstrategien von ,,PureNature” regelma-

Big zu Uberprifen und anzupassen, um sicherzustellen, dass sie effektiv bleiben und die Mar-
ke wachsen lasst.
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Tipp 20: Netzwerkaufbau in der Kosmetikindustrie

Ein starkes Netzwerk kann Turen 6ffnen und Wachstumschancen schaffen. Nutze Branchen-
veranstaltungen, soziale Medien und professionelle Plattformen, um Kontakte zu kntipfen und

Kooperationen zu erkunden. Gute Beziehungen zu Lieferanten, Einzelhandlern und Influencern
kénnen entscheidend fir den Erfolg sein.

»PureNature” baut aktiv ein Netzwerk mit anderen nachhaltigen Marken, Lieferanten und Bran-
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chenexperten auf, um Synergien zu schaffen, von gegenseitigem Wissen zu profitieren und
neue Geschaftsmoglichkeiten zu erkunden.

Mit diesen praxisnahen Beispielen fir ,,PureNature” hast du nun einen konkreten Leitfaden an
der Hand, um deine eigene Marke im Private Label Kosmetikmarkt erfolgreich zu etablieren

und zu wachsen. Lass dich von der Vision und den Strategien inspirieren, um deine einzigartige
Marke mit Vertrauen und Kreativitat aufzubauen.

Jetzt ist der perfekte Zeitpunkt, um den ersten Schritt zu machen und deine Tradume in
die Realitdt umzusetzen - starte durch und erschaffe etwas AuBergewéhnliches!

\\\ &ﬁz— Wir hoffen, dieser Leitfaden hilft dir auf deinem

Weg. Bei Fragen oder fur eine individuelle Beratung
HOTLINE kontaktiere uns jederzeit. Unser Team unterstitzt
ANRUFEN dich gerne weiter. Errelc_he uns per E-Mail oder

Telefon - lass uns gemeinsam deine Marke zum
Erfolg flhren.

030/ 365 10 65



COSMETIK MIT EIGENEM LOGO

Eigenes oder vorgefertigtes Design?

Du entscheidest. Wahle entweder eines
unserer vorgefertigten Designs oder lasse
dir dein eigenes Etikett gestalten.
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Falls du bereits ein Logo oder eigenes Design
hast, kannst du uns dies gerne per E-Mail an
info@cosmetics55.de zukommen lassen.

Gperme berdlen wir dich .
bei decner Auswalil,

SERVICE-HOTLINE 030/ 365 10 65 9




DER WEG ZUR EIGENEN MARKE

Schritt 1: Probepaket bestellen

Damit du dich von der Qualitat unserer Produkte Gber-
zeugen kannst, erhaltst du von uns ein kostenglinstiges
Probepaket.

Schritt 2: Produkte testen & wahlen

Teste unsere Produkt ausgiebig und entscheide dich, mit
welchen Produkten du starten méchtest. Wir helfen dir
bei der Auswahl und dem Design.

Schritt 3: Bestellung aufgeben

Bestelle bequem online auf www.cosmetics55.de
oder nutze unsere Bestell-Hotline. Von Montag bis
Freitag sind wir flir dich erreichbar unter 030 / 365 10 65.

In unserem Sortiment findest du u.a. Shampoos, Creme-
kuren, Pflege-, Stylingprodukte, For Men Produkte u.v.m.
Die Mindestmenge fir Private Label Produkte betragt
nur 25 Stlick pro Sorte.

Q\ ezl
HOTLINE

ANRUFEN
030/ 36510 65
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JElZ1 PROBEPAKET BESTELLEN

Bestelle noch heute ein Probepaket und sichere
dir zeitlich begrenzte Boni im Wert von 300€.

4,78 Sehrgut 161 Beweturgen (€)

Probepaket Exklusiv

arthd R 38 Produ ks

Probepaket Essentials Probepaket Extented %%!

enthdt 1 FProdulkts erandlt 7 Prooukog

39 79 129

7ol MwSt, kosterdoser Versand zzgl. Whwdt, koetenioser Versand CELEMICEAr VEreard
€ IuShampao slle 11 *Essential® Produkte sl T "Lrented” Produlte
G 2 Creme-Kur G} For Men Bartpllege-Serie (Sx Stk G2 Prermium Styling Serie {5 Stik)
6 1= Corarmid.Liguid-Speay & Spding Serie (3 Stk G2 Prornium Pllege Sere (2 51k
& 1x —_ peary Pt &2 e Colfe & i3Stk & BioCep Se I
F vy FOrsauUra
= C | Hair Sorig {3 Stic) & ¥ Sir Stk
& 1= Prote it pesche My
@ Rt Dandruft Secie [2x Stk
El‘ I Bopair Weizenproten & Keratin Schpurr Jetzt bestellen
o & 1z fine & quickly greasing Hair Shampoo
._,.' 1% Haarcrarmia-rmatt Irdfushve Dorus(Eu]
2 1 Haarspitzenfiuid Jetzt bestellen
rikclushos Bhotius s )

Jetzt bestellen

imkl. Bonars (Eu.)

Vorteile, wenn du dein Probepaket
K noch heute bestelist:
)

\/ Mindestbestellmenge pro Sorte nur 25 Stick (sonst 100 Stiick)
‘/ kostenlose Umsetzung deines Designs durch unseren Grafiker (sonst 250€)

‘/ 2 Revisionen inklusive (sonst 50€)

BEKAMNMT AL

F M F M Berliner Morgenpost OTm

HAIR.PASSION., TS

SERVICE-HOTLINE 030/ 365 10 65 11



https://cosmetics55.de/sp/dein-angebot-probepaket/
https://cosmetics55.de/sp/dein-angebot-probepaket/
https://cosmetics55.de/sp/dein-angebot-probepaket/

Uber uns

Wir sind ein 1955 in Berlin
gegrundetes Familienunternehmen
und inzwischen in der vierten
Generation.

In den letzten Jahren lag unser
Fokus zunehmend auf der
Entwicklung und Herstellung von
hochwertigen Haarpflege- und
Haarstylingprodukten.

Ausblick

Auch in den kommenden Jahren
werden wir bestrebt sein, unsere
Produkte noch besser und
nachhaltiger zu gestalten. Vor
allem das Thema Kosmetik und
Umweltschutz werden immer mehr
Gewicht haben.

. . Julian Schmidt
NatUrlich ist es uns auch wichtig, Ingenieur Technologie der

dass wir den Austausch mit unseren Kosmetika und Waschmittel

Kunden weiter vorantreiben, denn

Kritik und Anregung sind wichtig, um

weitere neue interessante Produkte
fUr dich zu entwickeln.

SERVICE-HOTLINE 030/ 365 10 65 12
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